GABRIELE BRUNELLI

FORMAZIONE

Febbraio 2007

Giugno 2003

ESPERIENZE PROFESSIONALI
2022-ad oggi

2017-2021

2011-2017

2008-2011

2007 — 2008

CONOSCENZE LINGUISTICHE
Italiano

Inglese

Francese

Spagnolo

CONOSCENZE INFORMATICHE

Laurea in Economia e Gestione Aziendale
Universita Cattolica del Sacro Cuore, Milano

Diploma di Maturita Classica
Liceo A. Banfi, Vimercate

Parcam Srl, Milano
Sales Manager: vendita e gestione degli spazi congressuali di Palazzo
Giureconsulti, Palazzo Francesco Turati, Palazzo Emilio Turati

Chateauform’ Resorts — La Casa degli Eventi, Milano e Roma

Sales & Marketing Manager: Gestione reattiva del portafoglio clienti
esistenti, dalla richiesta al contratto. Incremento proattivo del portafoglio
clienti, tramite scouting, appuntamenti, visite locations. Promozione strutture
tramite marketing campaigns ed eventi in house.

Cosmo Hotels Group (Palazzo Parigi Hotel & Grand SPA Milano*****L,
Cosmo Hotel Palace Milan****, Cosmo Hotel Torri Vimercate****, Villa
Trivulzio di Omate) Sales & Events Manager: Gestione reattiva del
portafoglio clienti esistenti, monitoraggio volumi, follow-up ed incontri
periodici. Incremento proattivo del portafoglio clienti tramite scouting,
appuntamenti, visite locations, sales missions nazionali ed estere, fam-trip.
Partecipazione a fiere ed eventi di settore, nazionali ed esteri.

Milan Marriott Hotel****, Milano

Sales & Events Manager: Gestione dei processi relativi all’organizzazione e
supervisione degli eventi in house (richiesta, contratto, assistenza in house,
assistenza post-evento). Ricerca di nuove imprese e societa con cui
stipulare convenzioni, gestione di quelle gia esistenti. Partecipazione a fiere
ed eventi di settore nazionali.

Melia Milano Hotel****, Milano
Event and Congress Agent: Gestione dei processi relativi all’organizzazione
e supervisione degli eventi in house

Madrelingua
Ottimo
Buono
Scolastico

Outlook, Office, Opera, Delphi, Lanyon, Trust

ALTRE INFORMAZIONI

Patente A e B, corso aziendale antincendio e primo soccorso



